


e Wir wissen genau, wie man Telekom-
Bediirfnisse analysiert, nachhaltig
plant und die Kosten langfristig in
den Griff bekommt.

In kiirzester Zeit ist unser Aufwand
amortisiert.

Diskret, vertrauenswiirdig und kompe-
tent beraten und betreuen wir Schwei-
zer Unternehmen jeder Grésse — auch
sehr namhafte. Dank unserem Coaching
konnten und kénnen sie ihren Telekom-
Aufwand bis zu 50% senken.

Die Durchfiihrung eines Projekts dauert
in der Regel vier Monate. Sie haben die
Wahl, wie Sie unsere Aufwendungen ab-
gelten wollen:

¢ Nach Aufwand (Regie oder Festpreis)
® |n Prozent der Kosten, die Sie dank
unserem Coaching einsparen

Unsere Leistungen.

Kurzfristig wirkende Massnahmen:

e Situationsanalyse (Datenaufnahme,
Kommunikationsverhalten) bei lhnen.
Sie erfahren, wieviel Sie konkret spa-
ren kénnen.

e Abklarungen mit Telekom-Anbietern,
Durchfithrung von Ausschreibungen.

e Beratung bei der Wahl des Telekom-
Anbieters, Aushandlung der Vertrage.

¢ Planung und Uberwachung der Um-
setzung.

e Planung, Umsetzung und Durchfiih-
rung lhres Kosten- und Berichts-
managements, das |hnen optimale
Transparenz gewdhrleistet.

Langfristig wirkende Massnahmen:

e Abklarungen und Empfehlungen, ob
und wann neue Technologien (z.B.
VoIP) fiir Sie sinnvoll sind.

Samtliche Leistungen bieten wir lhnen
als Gesamtangebot oder auch modular
an. Sie konnen frei wahlen, welche Un-
terstiitzung Sie von uns wollen.

Sie gewinnen in jeder Hinsicht.

Dank unserem Coaching konnen Sie als
ICT-Verantwortlicher

e massiv Kosten sparen, den Aufwand
im Griff behalten und optimale Trans-
parenz schaffen, bevor Sie die immer
strengeren Vorgaben der Geschéftslei-
tung dazu zwingen.

e die von lhnen eingekauften Leistun-
gen intern besser verkaufen.

e sich stets klare Vorstellung tber Ein-
satzmoglichkeit mit neuen Techno-
logien machen und es lhrem Unter-
nehmen ermdéglichen, starke Wettbe-
werbsvorteile zu gewinnen.

Schaffen Sie sich Klarheit.

Sie profitieren bereits beim ersten fiir
Sie unverbindlichen Gesprach. Anhand
von Beispielen und Erfolgsquoten mit
anderen Kunden zeigen wir den konkre-
ten Nutzen auf und beantworten lhre
allfalligen Fragen. Gerne bringen wir Sie
auch mit anderen Kunden in Kontakt,
damit Sie sich aus erster Hand informie-
ren kénnen.

In einem zweiten Schritt erstellen wir
eine Situationsanalyse und berechnen
Ihr Sparpotenzial. Auf dieser Basis kon-
nen Sie frei entscheiden, in welchen
Schritten Sie mit uns weiterarbeiten
wollen.

Jetzt haben Sie es in der Hand, wie er-
folgreich Sie lhre ICT-Zukunft gestalten
wollen. Wir freuen uns auf die Heraus-
forderung.



